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	2. Ter um salão  de beleza de sucesso vai muito
além de ser um bom cabeleireiro.
Esse tipo de mercado está cada vez mais em
alta no Brasil e só fica atrás nos números dos
Estados Unidos e da China.
Na prática, os empresários do ramo
raramente entram em crise, já que a busca
pelos cuidados estéticos estão entre as
prioridades dos consumidores.
Planejamento, trabalho em equipe, adquirir e
compartilhar conhecimento também são
qualidades essenciais para levar o seu
negócio adiante com êxito. E nada melhor
para te ajudar nessa missão do que
ensinamentos de profissionais que já
passaram por esse processo.
Introdução
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	3. 5 Estratégias Infalíveis
Para  dobrar o faturamento do seu salão
1.
AUMENTE O TICKET-
MÉDIO DO CLIENTE
Combo de corte, hidratação
e escova
Combo de cortes anuais, por
exemplo: feche 3 a 4 cortes
de uma única vez,
oferecendo um desconto por
isso.
Ofereça um tratamento ou
procedimento, junto com o
corte, de acordo com a
necessidade do cabelo da
sua cliente
A fim de vender mais produtos, é
possível fazer alguns pacotes, os
famosos combos.
Algumas ideias:
1
 


	4. Ofereça um esquema  de recompensa
Os esquemas de recompensa são excelentes
para encorajar a repetição do costume e para
construir relacionamentos sólidos com o cliente.
Ao oferecer um cartão físico com selos, também
servirá como um lembrete visual de que seus
clientes os levarão consigo.
Estimule suas clientes a indicarem pelo menos 3
pessoas que vão fechar a compra de um
tratamento ou procedimento, dando uma
recompensa pra ela, como um corte ou produto,
lembre-se de calcular os custos para saber o
lucro dessa estratégia.
Use as datas comemorativas ao seu favor:
Existe diversas datas que você pode criar
promoções, por exemplo, no dia das Mães, você
pode criar uma estratégia de vendas para trazer
a MÃE A FILHA para cortarem juntas.
2
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	5. 2.
INVISTA EM
CONHECIMENTO
Conhecimento nunca  é
demais. Pode parecer algo
muito simples, mas será
que você conhece a melhor
e mais procurada técnica
do Mercado?
Você é responsável pelo seu
conhecimento, pela sua
trajetória e pela sua vitória,
então estude. O segredo do
sucesso está em muita
dedicação, muito estudo e
muita falha. Uma hora você
vai fazer certo e você vai
alcançar o sucesso.
3
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	6. Quanto mais conhecimento,  mais
autoridade, assim, mais pessoas vão te
procurar, não só do seu bairro, mas da sua
cidade, estado e até a nível nacional.
Cada vez mais clientes te buscando, e cada
vez mais o seu faturamento aumentando.
4
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	7. 3.
Além disso, algumas
soluções  e sistemas
conseguem ajudar
inclusive com ações
de marketing e
comunicação direta
com seus clientes
GESTÃO E FLUXO
DE CAIXA
Tão importante quanto
conseguir novas
formas para aumentar
seu faturamento é
diminuir desperdícios e
custos, por isso investir
em gestão é
fundamental.
Existem no mercado
várias ferramentas
para auxiliar na gestão
do seu salão, tornando
seu controle financeiro
mais efetivo.
5
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	8. Pequenas empresas ou  negócios em formato de
sociedade, independente do segmento, têm
dificuldade em controlar o fluxo de caixa.
Também pudera: essa parte burocrática do
negócio é menos óbvia do que a construção do
produto, por exemplo.
Você sabe o quanto entra de dinheiro no seu
salão? Provavelmente sim.
Mas e quanto sai? Você sabe a diferença de
faturamento e lucro?
Lição de Casa:
Separe uma planilha, ou o bom e velho caderno…
anote todos os dias o que você gasta
diariamente, todos os custos, por mais baixo que
seja
Anote também tudo o que entrou, todos os
centavos e rais que você recebeu.
No final do mês, calcule:
6
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	9. Faturamento – (custos  fixos + custos variáveis +
impostos) = lucro líquido
Os custos fixos são aqueles que não mudam de
mês para mês, como o gasto com sistemas de
gestão e o salário dos funcionários. Já os
variáveis são os que mudam todos os meses ou
os imprevistos, como uma reforma de última
hora.
Por exemplo:
Faturamento (R$10.000) – (R$400 de custos fixos
+ R$600 de custos variáveis + impostos)
=R$9000 lucro líquido
Defina objetivos e metas
As metas guiam as suas estratégias. Com uma
meta, você pode pensar em formas criativas de
alcançá-las. Por isso, a partir da análise dos seus
resultados atuais de lucro e faturamento, avalie
o que pode melhorar e crie metas realistas para
o próximo período.
7
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	10. FELICIDADE É UM
FLUXO  DE CAIXA
POSITIVO
Fred Adler
8
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	11. 4. VENDA CRUZADA
Mais  conhecida como
Cross-Selling, essa é
uma técnica bastante
interessante e eficaz
quando o assunto é
despertar um gatilho de
consumo no seu cliente.
Analise todos os
serviços ou produtos
que você fornece, veja
quais são os que
normalmente os
clientes adquirem
juntos e passe a
“indicar” a compra
deles em conjunto.
9
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	12. Muitas vezes o  cliente esquece que está
precisando de algo, ou às vezes até lembra, mas
deixa para comprar depois, porém essa técnica
dá um forte sugestão, fazendo com que, em
muitos casos, o cliente adquira também o
produto ou serviço completar que foi oferecido.
Procure um bom fornecedor, como por exemplo
a loja do Rô (https://www.rosiqueira.com.br),
você consegue ótimos preços para atacado.
10
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	13. 5. DIVULGUE
A maioria  das empresas
estão hoje na internet e
aquelas que ainda não
estão, perdem uma
grande oportunidade de
expandir a divulgação
da marca e ganhar
mais clientes. Por isso,
procure fazer redes
sociais para o seu salão,
poste fotos dos
tratamentos e serviços
feitos, comunique-se
com todos, enfim,
aproveite esses canais.
11
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	14. Uma das formas  é utilizar as redes sociais, que
para seus clientes pode ser apenas um “passa
tempo”, mas pra você é uma grande ferramenta
de trabalho.
A principal delas é o Instagram, então, esteja
bem posicionado aqui, confira algum dicas para
você começar a aplicar ainda hoje:
Crie o hábito de fazer Stories
Criar stories para algumas pessoas pode ser
difícil, mas com a prática você vai conseguir
romper essa barreira e se tornar um hábito. O
ideal é postar de 6 a 25 stories por dia… Sim! Isso
mesmo, você precisa estar sempre no topo do
Instagram do seu cliente, mas para isso você
precisa ser constante
12
5 Estratégias Infalíveis
Para dobrar o faturamento do seu salão
 


	15. Reels e Posts
Aqui  você também precisa ter uma estratégia,
além do mesmo hábito, você precisa postar pelo
menos 1 vez ao dia:
Confira se sua câmera está limpa e o local da
foto ou reels está bem iluminado
Um bom título e subtítulo, seja na capa do vídeo
ou na legenda, essa é a primeira frase que o seu
cliente vai ler e ela também é responsável em
fazer ele querer continuar na sua publicação,
seguido de uma boa legenda e hashtags com as
estratégias necessárias para o seu salão
bombar e alcançar as pessoas certas que
necessitam de seus serviços
13
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Para dobrar o faturamento do seu salão
 



	17. Ao final do  Workshop, você
poderá emitir o seu certificado de
participação
Então lembre-se de acompanhar todas
as aulas e não perder NADINHA, pois o
conteúdo das lives, as chaves e segredos
ensinados serão as respostas da
avaliação.
SEU NOME AQUI
Sessão certificado
 


	18. A live de  hoje (Aula 3 BOBCUT: O corte
MAIS DESEJADO DO SALÃO, que vai te
ajudar a aumentar em até 50% o seu
faturamento)
Ficará disponível apenas
por 24h para replay
ATENÇÃO
 


	19. CLIQUE PARA AULA  4
Se você quer continuar recebendo esse tipo
de conteúdo durante o período das lives,
continue acompanhando aqui na
comunidade de alunos, e lembre-se de não
perder as notificações do seu grupo de
alunos.
Eu vou revelar 2 SUPER NOVIDADES
de cair o queixo!!!
E na aula de amanhã
Tem um super PIXIE CUT e vou te
revelar a técnica SECRETA de fidelizar
clientes, e mais...
Uma delas é esperada há muito tempo
e eu tenho batalhado desde 2021 para
conseguir e que pode transformar a
sua carreira
A outra eu quero te contar os detalhes
AO VIVO!!
Então clique no botão abaixo e ative as
notificações da AULA 4👇🏻
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